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o s~ trabajo se desarrolla en todas areas

O
y Mi relacionadas con el crecimiento
‘*{ﬁ ' personal y profesional del
A)»?ﬂ estudiante universitario, licenciado
en derecho y al abogado, con el fin de
ayudarles a lograr que su ejercicio y practica
profesional alcancen un nivel de calidad y
excelencia que le permita disfrutar plenamente
de una profesion mas eficiente, productiva y
humana y que les ayude a sentirse plenamente
satisfechos con su ejercicio profesional gracias
a un proceso de mejora continua y
permanente.

Para ello, y sobre la base de un conocimiento
profundo de nuestra practica profesional y
del empleo de las ultimas tendencias en
gestion de despachos, planteo, a través de
habilidades y destrezas hasta ahora
escasamente empleadas, un modelo de ejercio
profesional innovador y atrevido, en
coherencia con los principios y valores que
informan nuestra profesion.

SEMINARIOS

CURSOS
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La formacion es el principal activo y
herramienta de trabajo para la consecucion
de mi vision de mejora y crecimiento
continuo del abogado. Por ello, imparto cursos
de formacion relacionados con las areas de
trabajo en las que desarrollo mi actividad:

Gestion de Despachos

Clientes

Desarrollo y Crecimiento Profesional
Oratoria y Pedagogia Procesal

Los cursos se imparten en Universidades,
Instituciones de Ensefianza, Asociaciones,

Fundaciones, Colegios de Abogados. e :0SCATICon.€s
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1.1.- CURSO SUPERIOR DE ESPECIALIZACION EN HABILIDADES
DE LA PROFESION DE LA ABOGACIA - del 8 de Octubre al 15
de Enero de 2015

SINOPSIS DEL CURSO: El Curso de Habilidades practicas para el
Abogado representa un medio para facilitar UNA FORMACION
Y UN GRADO EXCELENTE DE PREPARACION en las diversas
habilidades imprescindibles para el ejercicio y desarrollo de la
actividad profesional de Abogado y Graduado Social. Impartido
por un equipo de profesionales del sector, la organizacion y
funcionamiento del despacho y la gestion del mismo como una
empresa; técnicas de oratoria (con practicas de simulacion),
comunicacion y negociacion; fidelizacion y captacion de clientes;
cuestiones econémicas y financieras se encuentran entre las
materias que facilitaran al alumno la puesta en valor de su
despacho profesional y favoreceran la capacidad de dirimir con
solvencia cualquier problema que se plantee en esta materia tan
compleja.

Horario: miércoles de 16:30 a 20:30 h.

s

A)»y‘;'f’
2.1.- TECNICAS DE GESTION Y FIDELIZACION DEL CLIENTE
(ANALISIS COMPLETO DE UNA RELACION PRODUCTIVA CON
EL CLIENTE)
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CURSOS MONOGRAFICOS ( duracion 4 horas )
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SINOPSIS DEL CURSO: El curso, partiendo de un analisis
pormenorizado de la figura del cliente en los despachos de
abogados y de las diversas interrelaciones que se producen entre
ambos (o0 con los integrantes del despacho), tiene como objeto
formar a los abogados sobre aquellas técnicas imprescindibles
no solo para la fidelizacion del cliente actual, sino para la
captacion del cliente potencial.

2.2.- COMO PREPARAR CON EXITO LA AUDIENCIA PREVIA Y
EL JUICIO ORAL (Y NO MORIR EN EL INTENTO...)

SINOPSIS DEL CURSO: La audiencia previa y el juicio oral estan
concebidas por nuestro ordenamiento como las fases esenciales
del proceso civil. Por ello, la preparacion por parte del abogado
de las mismas es esencial para el ejercicio de una defensa eficaz.
Partiendo de esta consideracion, aplicando las técnicas
empresariales del proyect management el curso se dirige a
alcanzar una preparacion exitosa de todas y cada una de las
subfases que conforman ambos tramites.

2.3.- CURSO DE ORATORIA ESENCIAL PARA EL ABOGADO: EL
ORADOR, EL AUDITORIO Y EL INFORME.

SINOPSIS DEL CURSO: El curso se dirige a facilitar al abogado
los principios tedricos y practicos esenciales de la oratoria desde

la perspectiva clasica de la ensefianza retorica: Orador, auditorio
e informe oral, analizando con todo detalle como convergen
dichos elementos en el proceso de comunicacion oratoria.
Igualmente, se facilitaran las técnicas argumentativas y estrategias
de comunicacion esenciales, reglas que permitiran al alumno
ser un gran comunicador, y ello a través una exposicion mas
clara, directa y natural que facilita y potencia la comunicacion
necesaria entre el abogado y el Juez.

2.4.- LA ORATORIA APLICADA AL PROCESO CIVIL Y PENAL.

SINOPSIS DEL CURSO: El curso facilita a los alumnos las
herramientas eficaces para afrontar un juicio en todas sus etapas
(audiencia, juicio, etc...) y en todas sus fases (proposicion de
prueba, alegaciones, interrogatorios y alegato o informe final),
incluyéndose capitulos dedicados a la preparacion y estudio de
tales fases con vistas en una posterior actuacion forense. Para
ello, se realizara un recorrido por la oratoria y el sujeto activo
de la misma (el orador), facilitandose las técnicas argumentativas
y estrategias de comunicacion esenciales que nos permitan
transmitir al Juez nuestro mensaje y persuadirlo durante cada
una de estas fases.

2.5.- TECNICAS DE GESTION DE DESPACHOS DE ABOGADOS.

SINOPSIS DEL CURSO: Los despachos de abogados son empresas
de servicios, y por lo tanto, el abogado del siglo XXI no solo
gestiona su despacho como una empresa, Sino que en numerosas
ocasiones la lidera. Por ello, los abogados deben desarrollar las
habilidades que, vinculadas al campo empresarial, les permitan
gestionar adecuadamente sus despachos y los recursos humanos
y materiales que lo conforman. Con esta vision, el curso facilita
al alumno los conocimientos empresariales esenciales para
gestionar sus despachos como empresas, ilustrandoles de los
aspectos necesarios para llevar a cabo la administracion y el
liderazgo con éxito.

2.6.- TECNICAS DE GESTION DE HONORARIOS PROFESIONALES
PARA ABOGADOS.

SINOPSIS DEL CURSO: Si bien los honorarios profesionales, y
muy especialmente la gestion de los mismos, constituye una
materia casi tabu para el abogado, qué duda cabe que el
conocimiento formal, practico y deontolégico que llevan
aparejados los mismos es fundamental para la practica del
abogado. Acorde con ello, en este curso se analizan todos y cada
uno de los aspectos esenciales de esta materia, con especial
atencion a los aspectos practicos resultantes de la propia
experiencia del formador. El curso, en definitiva, pretende mejorar
las habilidades del abogado en materia de honorarios y en todos
aquellos aspectos que directa o incidentalmente afectan la misma.

2.7.- LAS DIEZ HABILIDADES DEL JOVEN ABOGADO.

SINOPSIS DEL CURSO: Curso dirigido a los jovenes abogados
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que tiene por objeto transmitir las habilidades esenciales que
debe ostentar el abogado del siglo XXI desde una perspectiva
eminentemente practica. Este curso, podria considerarse como
una compilacion de los conocimientos expuestos a través de
nuestra accion formativa general, ya que en el mismo se analizan
aspectos tan dispares y complementarios como las habilidades
empresariales, de atencion al cliente, deontologicas, emocionales,
oratorias etc... imprescindibles para el éxito de nuestra practica
profesional.
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3.1.- TECNICAS DE ORATORIA Y COMUNICACION PROCESAL
PARA ABOGADOS.

SINOPSIS DEL CURSO: Este seminario, de dos jornadas de duracion,
auna los conocimientos formativos del CURSO DE ORATORIA
ESENCIAL PARA EL ABOGADO: EL ORADOR, EL AUDITORIO Y
EL INFORME y del curso LA ORATORIA APLICADA AL PROCESO
CIVIL Y PENAL, de forma que a través de una Unica accion
formativa se faciliten al abogado los principios teoricos y practicos
esenciales de la oratoria desde la perspectiva clasica de la
ensefnanza retorica: Orador, auditorio e informe oral, analizando
con todo detalle como convergen dichos elementos en el proceso
de comunicacion oratoria, transmitiéndose igualmente las
herramientas eficaces para afrontar un juicio en todas sus etapas
(audiencia, juicio, etc...) y en todas sus fases (proposicion de
prueba, alegaciones, interrogatorios y alegato o informe final),
incluyéndose materia dedicada a la preparacion y estudio de
tales fases con vistas en una posterior actuacion forense.
El Curso esta disefiado para asimilar y aprender desde una
perspectiva dinamica y practica, alternando explicaciones teoricas
con ejercicios individuales, grupales y puestas en comun para
aclaraciones y dudas.

3.2.- EL ABOGADO COMO LIDER EMPRESARIAL: COMO
GESTIONAR EL DESPACHO COMO UNA EMPRESA.

SINOPSIS DEL CURSO: El curso parte de la idea de que para
muchos abogados, el aspecto empresarial de su practica
profesional constituye un reto incluso superior a la propia
practica profesional. Ser un buen abogado no implica ser un
buen jefe o un buen empresario, por lo que si prendemos ser
abogados de éxito, tendremos que dedicar tiempo y practica en
los aspectos empresariales de nuestra profesion. Con estos
antecedentes el curso, en formato extendido del curso de
TECNICAS DE GESTION EMPRESARIAL DE DESPACHOS DE
ABOGADOS y en el que se privilegia la participacion del alumno,
facilita al alumno los conocimientos empresariales esenciales
para gestionar sus despachos como empresas, ilustrandoles de
los aspectos necesarios para llevar a cabo la administracion y
el liderazgo con éxito.



